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Un nuovo mondo

Molto tempo fa, prima che i Millenial esistessero
La finanza era chiusa ed elitaria

Poi arrivo il digital,
e la finanza divenne piu semplice

OA-.
Oggi...
03- Open Finance
o2- Social «wisdom»
o\- Decentralizzazione Tra pochi anni ci

troveremo in un
Democratizzazione nuovo mondo, ma. ...
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FIRE Journey

Al-driven personalization

o
/ Anno 2

Anno 1 FireStream
Media aggregation Q

o

FireOn
Portfolio aggregation

FireOn — Portfolio Aggregation

Il proprio patrimonio cross banche in
un’unica app, grazie alla portfolio
aggregation basata sulle API

FireLearn — Financial Edugaming

Piattaforma di edugaming che guida
l'utente, intrattenendolo, in un
percorso di learning finanziario

/ Anno 3
o) o

FireLearn Internazionalizzazione
Edugaming platform (o)

@@

FireStream — Media aggregation

Notizie, report e trend social
accessibili da un’unica piattaforma,
personalizzata e interattiva

®

OnFire — Finance on Autopilot

Integrazione conti
OnFire Ao s correnti e di risparmio
Finance on autopilot / (o)

o

Integrazione investimenti
immobiliari, ecc...
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FireYou - Personalization

Algoritmi di Al per personalizzare
I'esperienzadell’'utente, per
supportarlo nei suoi investimenti

Evoluzione di FireOn, per poter gestire
il proprio patrimonio cross banche,
grazie ad Al e automazioni



Go-to-market

Business model

®©

B2C

Creeremo la prima community
finanziaria che avra soluzioni
personalizzate ad hoc in base ai
loro bisogni specifici

Fornitura di servizi tramite
modello Freemium con 3
livelli Premium, e con
servizi forniti anche in pay
per use

@

B2C2B

Offriremo ai nostri partner la
possibilita di raggiungere
nuovi clienti veicolando le loro
offerte personalizzate

Piazzamento personalizzato di
prodotti finanziari

Fee percentuale o fissa
su prodotti utilizzati dagli utenti

®
B2B

Condivideremo le nostre
tecnologie con grandi aziende
come banche e altri player
finanziari

Somma one-off per sviluppo PoC
e successiva integrazione

Licenza annuale basata su numero
utenti coperti

Dialogo con 2 banche gia avviato
(unaitaliana, una straniera)



Market Size

Essendo un ecosystem integrator, FIRE operera in 4 distinte nicchie:

» Financial account aggregation (Open Banking): $ 7.3 B (2018), $ 43.2 B (2026) - CAGR 24.4%
= Financial news and analytics: $ 10.6 B (2020), $ 25.4 B (2028) - CAGR 11.5%

» elearning: $187,9B(2019),$319,2B (2025) - CAGR9,2%

»  Wealth Management: $ 1,1 T (2019), $ 3,0 T (2030) - CAGR 10,7%

33OM Europei (tra 15-64 anni)
1 60 M Europei investono
1 5 M Italiani investono

Fonti dati: Consob (report 2020), BlackRock, McKinsey, AlliedMarketResearch, Verified Market Research,
Research&Markets


https://www.globenewswire.com/news-release/2020/04/13/2015104/0/en/Open-Banking-Market-Size-to-Reach-43-15-Billion-by-2026-at-24-4-CAGR.html
https://www.prnewswire.com/news-releases/financial-analytics-market-size-worth--25-38-billion-globally-by-2028-at-11-53-cagr-verified-market-research-301461951.html
https://www.globenewswire.com/news-release/2020/04/16/2017102/0/en/Global-Online-Education-Market-Worth-319-Billion-by-2025-North-America-Anticipated-to-Provide-the-Highest-Revenue-Generating-Opportunities.html#:~:text=The%20global%20online%20education%20market,US%24187.877%20billion%20in%202019.

Competitors

Features
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Investing.com

Traditional portfolio aggregation

Crypto portfolio aggregation

Portfolio dashboard

Portfolio analysis

Traditional media aggregation

Social media aggregation

Financial education

Artificial intelligence solutions
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Action plan anno |

Marzo ‘22
Selezionati da IBAN

Oggi

Aprile ‘22
Plenaria IBAN

Maggio ‘22

Prototipo terminato
= FireOn (solo Binance)
= FireStream (News e Al)

Realizzato internamente
dai founders

[ ] [ ]
Interlocuzioni 2 assunzioni
con potenziali previste

clienti B2B
Giugno ‘22

Pre-seed Round

FireStream (News, Social e Al)

Settembre ‘22 Giugno ‘23
B2C go-live (versione web) Seed Round
FireOn (5 account crypto, 10
tradizionali) B2C app

= Obiettivo di almeno 5.000
persone in waiting list

A

Deposito
brevetto

Marzo ‘23
B2B go-live



Team

Luigi Mastromauro
(Founder, CEO)
Ex Accenture, Ex
Deloitte

INTUISCO LTD

Intuisco LTD
(Co-founder)
Societa di big data
analytics and Al

Mariarosa Trolese
(Mentor)
Ex Head of Marketing
nel settore finanziario



Financials

Evoluzione dei financials

Datiin €M

EBITDA mo! ' 28% |
RICAVI -
COSTI €20,13

€11,51

Lo €244
€0,97 €0,95

€0,06 €0,18

2023 2024 2025 2026 2027

KPIs 2027

Split delle revenue (2027)

B2C2B
27% B2C
53%
B2B
20%
# Partner # Clienti
(2027) (2027)

16 M

Exit

Exit strategy
7x ricavi

lirp) IPO in uno dei principali
A mercati europei
(Londra, Amsterdam,

Francoforte, Parigi, Milano)

M&A con partner, FinTech,
player bancario o di analisi

finanziaria



Financial Need

Raccolta di € 250k, ad una valuation pre-money di € 1,75M

CAP TABLE UTILIZZO DEI FONDI
Investitori
11%

Altro
Team 13%
10%

Marketing
Founders 18%
79% Technology

54%

HR
15%
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