
IAF – Italian Angels Fund

     “The Business Angels Co-Investment fund in Italy”

Promosso da IBAN
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Il Fondo mobiliare chiuso riservato IAF si propone

come il veicolo per realizzare co-investimenti con

business angels e investitori istituzionali in

aziende innovative “early stage” operanti

principalmente in Italia

IL PROGETTO
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““I Business I Business AngelsAngels  –– una risorsa per l una risorsa per l’’EuropaEuropa””
Françoise Le BailFrançoise Le Bail

Direttore Generale AggiuntoDirettore Generale Aggiunto
DG Industria e Imprese DG Industria e Imprese –– Commissione UE Commissione UE

““The importance of Business Angels The importance of Business Angels financingfinancing  forfor
smallsmall  firmsfirms  isis  widelywidely  recognisedrecognised  byby  entrepreneursentrepreneurs
and and investorsinvestors””

Timo SummaTimo Summa
Director Director –– European Commission European Commission

IL PERCHE’ DI IAF
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Per colmare il gap che ancora ci separa dagli Stati Uniti, l’Unione

Europea ha avviato importanti iniziative:

Il Programma di Lisbona della Commissione Europea riconosce sia la

   rilevanza del ruolo degli investitori privati BA nel fornire capitale

   “seed” e “early stage”, sia il ritardo dell’Europa in quest’area

Il Programma Quadro della Competitività e dell’Innovazione (C.I.P.),

   nell’ambito del quale la Commissione Europea ha destinato al F.E.I.

   1 miliardo di € per raggiungere gli obiettivi di Lisbona (compresa

   l’opzione di costituire Fondi di co-investimento con Business Angels)

LE INIZIATIVE UE
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LE INIZIATIVE UE
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Source: DG Enterprise & Industry
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In accordo con i programmi e le “guidelines” nazionali e comunitarie,

i network europei dei BA stanno dando vita a importanti iniziative:

 EBAN – European Business Angels Network - collabora con le

Istituzioni Europee nella messa a punto di fondi nazionali di tipo

“side car” che abbiano caratteristiche in linea con le aspettative

comunitarie

 IBAN (socio fondatore italiano di EBAN) promove il “Fondo IAF”

(Italian Angels Fund) rivolto al mondo dell’Informal Venture

Capital in Italia

NUOVI STRUMENTI PER L’INFORMAL VENTURE CAPITAL
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IL MERCATO EUROPEO DEL VENTURE CAPITAL

Fase

 Dimensione investimenti

Tipologia Investitore

Angel Investing

€ 20 K - € 200 K

Fondi Seed

Seed Early Stage

€ 200 K - € 2 M

Venture Capital

di 1° livello

Early Stage
Later Rounds
€ 2 M - € 5 M
Venture Capital
di 2° livello

 Later Stage
 Growth Capital
 € 5 M - € 50 M
 Growth Capital
 Mezzanino

Presenze in Italia Praticamente
inesistenti

Molto poche Sufficienti

Presenze in
Europa

Numerose (spesso
legate ad individui o
gruppi di individui)

> 100 >100 >100

Dimensione tipica del
fondo

€ 3 – 25 M € 20 – 70 M € 50 – 200 M € 100 – 500 M

Perimetro
geografico tipico

Regionale Macro-regionale Nazionale/Europeo Europeo

Ad oggi importanti opportunità di investimento e crescita vengono perse per
mancanza di operatori dedicati al ”early stage financing”

Fonte: Innogest SGR/ NATEXIS CAPE

Inesistenti in forma
istituzionale
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UNA PRIMA IPOTESI DI FUNZIONAMENTO

• Investitori Istituzionali P/P
• Family Office

Istituzioni
Europee

Italian Angel Fund

Investitori qualificati:

• Promotori

• Angels

• Soci IBAN

• SGR

• Advisory Team

Investimenti

Valuta, propone e cura
i singoli investimenti

9/16 M € 5/6 M €
1/3 M €

Support Commitee

Investimenti di minoranza qualificata
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LE CARATTERISTICHE DI IAF

 Fondo “side car” che investe in iniziative in cui co-investono

anche Business Angels e/o altri investitori istituzionali

 Dotazione di 25 milioni di €, di cui 30-50% richiesti a Istituzioni

pubbliche

 Struttura classica di “fondo chiuso riservato di investimento di

diritto italiano” del tipo draw down per investitori qualificati

(inclusi business angels) e istituzionali, durata 8 anni

 Investimenti in aziende innovative “early stage”, prevalentemente

high-tech, principalmente in Italia


